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Responsable Commercial Activité Diététique

A - LA SOCIETE

Cette  PME familiale est l’un des leaders des produits d’accueil (chocolats, confiseries, boissons, biscuiterie) et des produits de bien-être (régime, diététique, effort) à destination de la distribution spécialisée (RHF, boutiques, restauration commerciale, CHR, GSS etc...). Créative, bénéficiant de marchés en forte progression, elle conduit un ambitieux programme industriel et commercial et recherche pour soutenir sa croissance un Responsable Commercial Activité Diététique.

B - LE POSTE

 Le poste, basé en Touraine  est directement rattaché au Directeur Général de cette branche du Groupe.

 Il est en charge de la totalité des ventes de poudres diététiques, entremets, aliments d’efforts, barres, barres chocolatées réunis sous la dénomination de «  produits bien-être ».

· Il s’adresse :

· aux industriels pour les produits à façon fabriqués par le Groupe

· aux chaînes de GMS, aux chaînes de GSS Sports, aux pharmacies et officines de distribution spécialisées pour des marques de distributeurs fabriquées à façon.

· Il est chargé de la prospection commerciale et de l’offre 

· Il négocie les prix de vente à partir de l’élaboration par ses soins des prix de revient 

· Il s’assure de la faisabilité technique par les différentes unités du Groupe

· Il participe à l’élaboration de la stratégie avec la Direction générale

· Il est en charge de la veille commerciale et technologique sur un marché en pleine recomposition (partenariats, croissance externe….)

· Il devra développer l’activité Export peu prospectée jusqu’à maintenant.

C- LE PROFIL

· Formation d’Ingénieur agroalimentaire ou connaissance en biochimie/diététique

· Expérience de type Ingénieur d’Affaires, Responsables de Marché, Directeur des Ventes dans le domaine des produits diététiques, nutraceutiques ou du conditionnement à façon de produits alimentaires

· Tempérament de développeur

· Anglais courant 

· Forte sensibilité personnelle pour la formulation, les aspects techniques, le développement

· Excellent relationnel commercial, adaptable tant à une clientèle de distributeurs que de micro-structures souvent à fort contenu affectif

· Gestionnaire, sens des chiffres

· Autonomie, simplicité

· Fiabilité, rigueur, loyauté, honnêteté.

Pour plus d’informations, contactez ManageriA – 8, rue Saint-Martin - 75004 Paris - FRANCE en adressant votre candidature (C.V. photo, lettre manuscrite et rémunération) sous la référence 06FSL/20 , E-mail : infos@manageria.fr


